
�� تجربة ريادة الأعمال في مجال البث المباشر

في وقت سابق، أقامت منصة ������� ����� ندوة تبادل خبرات حول نمو وتطور التقنيين، حيث شاركنا
التنفيذيالرئيس ،�������������للمنصة، ريادةفيالشخصيةبتجربته الأعمال. يليفيما الفيديو:

رابط فيديو �������

إليك النسخة النصية:

كيف أنشأنا هذه المنصة؟

ماذا تريد ������� أن تفعل؟

اليوم أريد أن أشارككم،

قصة ������� الماضية.
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ذلكفي كنتالوقت، ولمشابًا أكن أفهم الأمور ببناءفقمتجيدًا، بثمنصة مباشر بالترويجقمتثمبنفسي،
لها في دائرة أصدقائي. كانت هذه هي الإصدار الأول من ��� �����.
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كنت أفكر دائمًا، ماذا علي أن أفعل؟

أنا الذي لا أملك شيئًا، ما هو أسهل شيء يمكن أن أنجح فيه؟
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لقد فكرت طويلاً، بما أنني أعرف شخصيات كبيرة مثل �� ������� و ���� ����، هل يمكنني إنشاء منصة
بث مباشر ودعوتهم لإجراء مشاركات؟

�أولاً، قم بإنشاء منصة يستخدمها الناس�، كانت هذه هي فكرتي الأولية.

إذن، لنقم بإنشاء منصة بث مباشر. كنت قد قمت بترجمة وتجميع كود الواجهة الأمامية والخلفية للمنصة
وإطلاق المنتج بمفردي. الكثير من المعرفة حول الواجهة الأمامية والخلفية تعلمتها أثناء مراجعة الكود
والتعاون مع �������، وقد جاءت الوقتفي المناسب.

إذا كنت تجيد العديد من المهارات، فلن تكون مقيدًا عند القيام بأي شيء.
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وقت الجميع محدود، لذا حاول قضاء أكبر وقت ممكن الأشخاصمع المتميزين، لأن الأشخاصهؤلاء قد يكونون أكثر
فائدة لي.

لاحقًا، كان لي الشرف أن أدعو شخصيات بارزة مثل ������� و ������� لإجراء بث مباشر على منصتنا، مما
ساهم تدريجيًا اكتسابفي بعضالمنصة الشهرة. ستلاحظ أنه إذا كنت تعمل في متخصصمجال بشكل كبير،
فإن دعوة الضيوف يصبح أمرًا أسهل، حيث يمكنك دعوة خبراء بارزين مجالاتفي مختلفة من عالم التكنولوجيا،
مثل ���� ���� و ��� ���� و ���� ����.

ريادةطريقسلكتأنبعد أعمقالأعمال، أننيهولديشعور أكنلم شجاعًا القيامفييكفيبما بالأمور.
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على سبيل المثال، مثل �� و �� ، كان بإمكاني دعوتهم للبث المباشر بعد بث ������، خاصة وأن العديد من
أصدقائهم قد بثوا على منصتنا. لكني كنت دائمًا أشعر بأنني لم أتحدث معهم من قبل، وخشيت أن يتم رفضي
أو تجاهلي تمامًا، مما جعلني أعيش في خوف مستمر ولم أجرؤ على التواصل معهم بشكل مباشر، وبدلاً من ذلك
بعضاخترت المذيعين الذين لا بنفسيتمتعون مستوى تأثيرهم.

لاحقًا، مرت الشركة بفترة من الخسارة، وعندما عدت إلى المنزل للاحتفال بالعام الجديد، كانت بضع مئات من
اليوانات التي بحوزتي من والدي. أختي كانت تشتكي قائلة: �أنت كبير بما يكفي، وكان ينبغي عليك أن توزع
مظاريف حمراء على الكبار والصغار، ولكنك في الخارج تبني مشروعك الخاص، وليس لديك فلس واحد، حتى أنك
لا تستطيع المظاريفتوزيع الحمراء.�

ذلك كان الوقت الذي شعرت فيه بأكبر قدر من الحزن والألم. آلام الرجال مثلبسببتكبر هذه الأمور.
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كلفي مرة نفسكتضع حقًا موقففي إلىستضطرصعب، الضعفنقاطمحاربة التي بداخلك، تلك
العيوب الإنسانية.
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لاحقًا، أوصيت السيد ييه بمسؤول تقني، كان يتمتع بقدرات قوية وساعده في حل مشكلة كبيرة. عندما رأى
السيد ييه أن منصتنا تحقق أرباحًا وأن صناعة الدفع مقابل المعرفة لديها آفاق واعدة، قدم لنا استثمارًا.

لذلك عليك أن تحقق إنجازات بنفسك أولاً. عندما تكون ذا قيمة للآخرين، سوف يستثمرون فيك. على سبيل
المثال، إذا كان راتبك السنوي 2 مليون، فسيكون من السهل نسبيًا الحصول على تمويل بقيمة 2 مليون. بعد
كل شيء، قدراتك واضحة للعيان.

بعد الحصول على التمويل، فإن الخطوة التالية التي يجب عليّ التفكير فيها هي كيفية إدارة الفريق بشكل
جيد، وهذا يمثل التحدي الذي أواجهه.
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شكرًا لكم جميعًا!
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