
لا فقطتتحدث، افعل.

لا تحبكمتقل والديك، بل المنزلبأعمالقم يوميًا، واختبر معاناة والديك على مر السنين، الأقلعلى قم بالجزء
الذي يتوجب عليك القيام به من أعمال المنزل.

لا تقل كم تحب المستخدمين، بل اذهب واكتب الكود، تفاوض مع الموردين للحصول على أقل سعر، أنجز
التصميم بشكل جيد، أدر الموظفين بشكل فعال، واظهر كل يوم وقم بالمهام المطلوبة.

كن شخصًا ملتزمًا بمسؤولياته. حدد موقعك بوضوح، واعرف لمن تخلق القيمة وما هي هذه القيمة، ومن تعتمد
عليه في حياتك، وما هي واجباتك.

لا تتحدث عن المشاعر، فالمشاعر هي الأقل قيمة. تحدث أولاً عن المصالح، واحسبها بوضوح تام.

لا تقل كم تحب شريكك، بل تحمل المسؤولية التي يجب أن تتحملها في الأسرة، واخرج لكسب المال.

لا علىتعتمد المشاعر في العمل، ولا علىتعتمد الأصدقاء في العمل، بل تعامل مع بنفسالأصدقاء الطريقة
التي تتعامل بها مع الغرباء على الإنترنت، وضع المصالح على الطاولة للحديث عنها.

تعلم من شركة �����، حيث تعمل على المنتجات طوال العام وتنظم حدثين فقط للإطلاق كل عام. اعمل بجد
طوال العام، وتحدث مرتين فقط في العام.

عندما تعمل كصانع محتوى على وسائل التواصل الاجتماعي، يجب أن تتحدث يوميًا، وتذكر أن تتحدث عن أشياء
مفيدة للآخرين. لا فقطتتحدث عن ما تفعله، الحديثتجنببل عن الأشياء غير المفيدة. تحدث عن الأشياء
التي تفيد الآخرين، وتحدث عن الأشياء التي قد تكون مفيدة حتى لمستخدم مجهول على الإنترنت.

إذا كنت لا تفعل ولا تقول ما هو مفيد للآخرين، بأسفلا بذلك. ولكن عليك أن تتقبل حقيقة أنك لن تكسب
المال، وحقيقة أنك لا تقدم قيمة للآخرين.

عندما تكون صانع محتوى لفيديوهات قصيرة، يجب عليك تصوير الفيديوهات يوميًا، وتذكر أن تعبر عن شيء
مفيد للآخرين، يجلب السعادة أو المعرفة. إذا كنت فقطتصور لنفسك، فلا تشتكي من عدم وجود متابعين.

عندما تذهب إلى العمل في الشركة، قم بإنجاز الخاصعملك بشكل جيد، ولا داعي للحديث عن أي شيء خارج نطاق
العمل. إذا قمت بإنجاز عملك بسرعة وجودة عالية، فلن يكون هناك مدير لا يعجب بك.

عند إدارة يجبفريق، أولاً حساب المصالح وحساببوضوح، نسبة العائد إلى الاستثمار للموظفين، وفهم ما إذا
كان الراتب الذي يتم دفعه اليوم يمكن أن يجلب الأموال من العملاء في المستقبل.

في إدارة الشركة، يجب أن تُنفق الأموال في الأماكن الصحيحة، وأن تفكر بعناية في ما إذا كان كل مبلغ تُنفقه
اليوم يمكن أن يعود إليك في المستقبل.

عندما لا تملك مهارات تُذكر، ومع ذلك تحب التحدث والتباهي بقول أشياء غير مفيدة، فمن الطبيعي أن تجذب
الازدراء والاستياء من الآخرين.

عند بيع البرتقال، لا داعي لرواية قصة العلامة التجارية، فقط قم ببيع البرتقال اللذيذ والجيد من حيث
السعر.

عند بيع الدورات، لا داعي لسرد القصص، فقط قم دوراتببيع ممتازة وبأسعار معقولة.
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عندما يتعلق الأمر بالتدريب، لا داعي لرواية القصص، فقط قم دوراتببيع تدريبية ممتازة وبأسعار معقولة.

عند العمل في مجال الاستعانة بمصادر خارجية للبرمجيات، لا داعي لسرد القصص، فقط قم بتقديم خدمة
ممتازة وبسعر مناسب.

إذا كنت تريد أن يحبك الكثير من الناس، لا داعي لأن تحكي فقطقصصًا، كن ممتازًا وتحب المشاركة.

عندما يتعلق الأمر بكسب المال، لا داعي للكلام الكثير، فقط قدم منتجًا أو خدمة ممتازة بتكلفة فعالة.

البساطة والمنطق السليم يمتلكان أقوى القوى. لا داعي لجعل الأمور معقدة، فالأمور بسيطة ومباشرة بهذه
الطريقة.

بالطبع، الكلام له قيمة، والأفكار لها قيمة أيضًا. ومع ذلك، يجب أن نسأل: ما مدى أصالة هذا الكلام أو هذه الفكرة؟
ما مدى تميزها؟ ما مدى صحتها؟ وما مدى فائدتها؟

عندما نكون بمفردنا، يمكننا نتصرفأن كما نشاء. ولكن عندما معنتعامل الآخرين، أنيجب إلىننتبه هذه الأمور.

الحياة واقعية، والعالم واقعي.

الشخص، أولاً وقبل كل شيء، يجب أن يعيل نفسه ولا يسبب المتاعب للآخرين. عليه أن يفهم بوضوح من
يعتمد عليه في حياته.

لا نتحدث عن المشاعر، ولا نروي القصص، ولا نبيع العواطف، لأن ما الناسيشتريه هو المنتجات أو السلع أو
الخدمات فقط. والقصصالمشاعر والعواطف لا تساوي شيئًا.

التحدث عن المشاعر والعواطفوالحكايات غالبًا ما أنبسببيكون المنتج أو السلعة أو الخدمة ليست جيدة بما
فيه الكفاية. في نظر الناس، أصبح التحدث عن المشاعر والحكايات والعواطف نوعًا من التلاعب والاستغلال.

في عالم المال، يمكنك أن تكون شخصًا لا يرحم. بالنسبة لأولئك الذين لا يحتاجون إلى منتجاتك أو خدماتك،
ليس عليك إرضاءهم أو اللعب على وتر المشاعر. بدلاً من ذلك، يجب أن تركز على تحسين منتجاتك وخدماتك.
المشاعر ليست دائمة. ليس الجميع يعتمد على المشاعر.

اجعل جميع الأعمال عادلة ومعقولة. إذا كسبت مالًا أقل، فأنت لا تخسر، لأن قيمتك لا سوىتستحق هذا المبلغ.
هاتف آيفون بقيمة آلاف10 يوان، المصنع الذي يصنعه فقطيكسب������� 70 يوان. هذه هي التجارة. هذه هي
اقتصاد السوق.
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هذا هو عالم البالغين. إذا أردنا أن نكسب المال من الآخرين، يجب أن نسأل أنفسنا مئة مرة: ما هي القيمة التي
قدمتها للآخرين؟ ولماذا يجب عليهم شراء السلع أو الخدمات مني بالذات؟

الوضع العام ليس جيدًا، ولكن لا يزال هناك الكثير من الأشخاص الذين لديهم وظائف ويحققون دخلًا، لذا يجب
علينا أولاً أن نعكس على أنفسنا.

القيام بصفقات عادلة مع الناس. الصفقات العادلة هي التي يمكن أن تستمر.
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في عالم المال، الدموع لا تساوي شيئًا. الدموع لا يمكن أن تحل محل العمل الشاق كل يوم، ولا يمكن أن تحل محل
الجهد والعطاء اليومي.

لإنجاز الأمور، يجب أن للتعاونبنشاطتسعى عندما يكون ذلك ضروريًا. ومع يجبذلك، أن يتم هذا التعاون بشكل
عادل.

في الحياة والعمل، يمكنك طلب المساعدة البسيطة، ولكن تأكد من أنك قد بذلت قصارى جهدك أولاً.

العيش في هذا العالم بسيط، تمامًا مثل شركة �����، اجتهد في أن تصبح ممتازًا جدًا، اعمل بجد ودون توقف،
واجعل الناس بحاجة إليك.

لا ترهق نفسك كثيرًا. اجعل شغفك هو الدافع. ولكن عندما لا تبذل الكثير من الجهد، يجب أن تكون راضيًا بما
تكسبه. تقبل أيضًا قسوة السوق، إذا لم تكن جيدًا مثل الآخرين، الناسفسيختار منتجات أو خدمات الآخرين.
المال له قوانينه، والتجارة لها قوانينها.
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أكتب هذه الكلمات لأحث نفسي. صباح الخير، أيها العامل. استمر في العمل بجد، أيها العامل.
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