Paul Graham ha tenido una influencia significativa

Paul Graham ha sido la persona que mdas me ha influenciado en el Ultimo afio. He aprendido
mucho de sus ideas. Entre ellas, menciond un articulo que recomendaria a cualquiera que
considere ambicioso: “You and Your Research”. Este fue escrito por Richard Hamming, un
cientifico informéatico que ha realizado contribuciones significativas. El cree que las personas

deberian hacerse tres preguntas:

» ;Cudl es el problema mds importante en tu campo de investigacién?
» ;Estas investigando uno de esos problemas?

e ;Por qué no?

En aquel entonces, Hamming planted estas tres preguntas en los Laboratorios Bell. En ese
momento, dio una conferencia, y el articulo mencionado anteriormente es el texto de esa
conferencia. En teoria, todos en los Laboratorios Bell eran muy talentosos y deberian estar
investigando problemas importantes. Pero en realidad, no era asi. Comparado con Hamming,

la mayoria de ellos eran bastante mediocres.

En el articulo, Hamming cree que para convertirse en un cientifico destacado, se debe: 1)
estar emocionalmente muy involucrado en el campo de investigacién; 2) si no se esfuerza lo
suficiente, es porque no se esfuerza lo suficiente, si no se involucra lo suficiente, es porque no
se involucra lo suficiente, y no buscar excusas como condiciones experimentales deficientes
para explicar por qué no se ha realizado un trabajo de primera clase. 3) hacerse esas tres

preguntas.

Paul Graham también ha mencionado en muchos de sus articulos que, para concentrarse,
es necesario dejar de lado todas las pequeias tareas secundarias. Elige una o dos cosas que
realmente sean importantes y dedica todo tu tiempo a ellas, mientras dejas que otras cosas que
originalmente parecian importantes se queden en el olvido. Por ejemplo, la capa interna de mi
mochila para portatil se rompid y, dado que la mochila ya era bastante pequefia, tenia muchas
ganas de aprovechar la oportunidad para comprar una nueva en linea. Pero como todavia
era funcional, decidi no hacer nada al respecto. En su lugar, me concentré en programar y
seqguir escribiendo cédigo, y segui usando la misma mochila para llevar mi portatil de un lado
a otro. Al final, después de un semestre, la capa interna de la mochila estaba completamente
desgastada, pero seguia siendo completamente funcional. De hecho, terminé apreciando mas
la mochila, pensando que era suficiente con lo que tenia. Asi que ahorré el tiempo que habria

gastado en comprar una nueva mochila en linea y recibirla.


http://paulgraham.com/

Otro ejemplo: después de pasar un semestre estudiando en Beijing, me di cuenta de que en
el sur me bafiaba con demasiada frecuencia. Cuando regresé, mi hermana mayor se quejé de
gque no me habia bafiado en varios dias. Pero, desde mi perspectiva, bafiarse todos los dias
en el invierno del sur es una pérdida de tiempo. Podrias ahorrar ese tiempo para hacer cosas
mds significativas. Cosas como estas, muchas pequenas tareas que no son importantes, si no
las haces de inmediato, es posible que al final ni siquiera sea necesario hacerlas. Y puedes
usar el tiempo que habrias gastado en esas tareas para crear un valor mayor. Bafarse, por
ejemplo, no crea valor. El valor al que me refiero es crear productos que la gente desea y

generar riqueza para la sociedad.

Paul Graham es un experto en incubacién de startups y ha escrito muchos articulos sobre
emprendimiento. En sus articulos menciona que la forma mas réapida de crear riqueza es
emprender. La tecnologia puede mejorar enormemente la eficiencia productiva. Ademads, en
los equipos pequefios es mas facil medir la contribuciéon de cada individuo. En las grandes
empresas, es mas dificil evaluar la contribucién de cada persona. Por lo tanto, emprender en
el sector de las tecnologias de la informacién (IT) puede hacer que las personas se enriquezcan
mds rdpidamente. Por un lado, la alta tecnologia en IT tiene una alta eficiencia productiva y
un buen mercado. Por otro lado, en un equipo pequefio de emprendimiento, si trabajas duro
y el emprendimiento tiene éxito, sin duda obtendrds grandes beneficios. Sin embargo, surge
la pregunta: la tasa de fracaso en los emprendimientos es muy alta y los riesgos son grandes,

ipor qué arriesgarnos entonces?

Para sobrevivir, necesitamos trabajar y ganar dinero. Aqui hay una ley de conservacién. Ga-
nar un millén implica soportar un millén de dolores, ganar diez millones implica soportar diez
millones de dolores. Hay dos caminos que podemos tomar para compartir estos dolores y
ganar suficiente dinero para toda la vida: uno es trabajar lentamente durante 40 afios en un
ambiente laboral con menos presién; el otro es trabajar rapidamente durante 5 afios en un
ambiente laboral con una presién enorme. De esta manera, parece que estamos dispuestos
a correr este riesgo. Después de todo, nuestra vida es valiosa. No queremos agotar nuestra
vida solo por el problema de la comida. Mira a los adultos, han trabajado toda su vida, han
estado ocupados con el dinero toda su vida. Y yo pienso resolver el problema del dinero antes
de los 30 afios. Usar el resto de mi vida para saborear la vida, como ir a ver un partido de la

NBA en Estados Unidos, o competir en carreras de autos :).

Emprender no es para ganar mucho dinero, ni para convertirte en multimillonario. No lo hago
para comprar cosas caras, ni tengo deseos extravagantes de comer y beber, pero quiero ser
alguien que no tenga que preocuparse por el dinero, alguien que pueda sentir seguridad y
libertad, y que pueda hacer lo que le gusta. Como dijo Carmack, cuando tienes mucho dinero,



ninguna empresa ni persona puede controlarte, y obtienes una gran sensacién de libertad.

Ademaés, las personas en nuestro circulo de vida diaria tienen una gran influencia sobre
nosotros. Es importante encontrar amigos que compartan las mismas aspiraciones que
nosotros. Los fines de semana, al levantarse de la cama, abrir los 0jos somnolientos y ver que
los compafieros de habitacién todavia estdn durmiendo, uno piensa: “Bueno, voy a dormir un
poco mas”. Durante la época de la escuela secundaria, al participar en la liga de informatica y
seqguir a personas destacadas como Chen Lijie y Lou Tiancheng, uno se siente realmente débil
y piensa que deberia aprender de ellos, motivdndose constantemente a estudiar algoritmos y
a enfrentarse a la escritura de cédigo con ideas muy confusas. Por otro lado, al pasar el tiempo
publicando en redes sociales, uno tiende a pensar en publicar algo para ganar popularidad,
enfocdndose mas en los aspectos de comer, beber y divertirse en la vida cotidiana. Esto se
debe a que las publicaciones de los amigos suelen ser frases ingeniosas, comentarios sobre

lo ultimo que han comido o bebido, y otras trivialidades similares.

Paul Graham dijo que en el mundo de los emprendedores, en comparacién con el mundo ex-
terior, se habla menos y se hace mas. Volver a mi ciudad natal me hizo sentir ain més esto.
La gente charla con los vecinos, a veces juegan a las cartas o al mahjong. Siento que la gente
realmente habla demasiado y hace muy poco. En el campo, jcuanto valor se puede crear?
¢Cudnto impacto se puede tener en otras partes del mundo? Si las tierras de cultivo en el
pueblo fueran trabajadas con maquinas, estas podrian reemplazar a mucha mano de obra.
Pero ahora, la gente en el campo gasta tiempo y energia en hacer algo que una maquina po-
dria hacer facilmente, es realmente una pérdida de vida. No hay remedio, hay demasiada

gente, lo que obstaculiza el desarrollo de las maquinas.

La ambicién en realidad puede ser ain mayor. Antes, nunca habia considerado la posibilidad
de fundar mi propia empresa, porque parecia demasiado complicado y dificil, y mi cerebro
automaticamente filtraba esa idea. Después de leer los articulos de Paul Graham, senti que
emprender era algo que tenia que hacer para sobrevivir. Necesitaba crear riqueza para man-
tenerme, y la forma mas répida de hacerlo era acelerar el ritmo de trabajo y emprender. Con
esta idea en mente, me senti mas valiente para pensar en ello. Senti que no habia nada
imposible en emprender por mi cuenta. Si otros podian hacerlo, ;por qué no yo? La Ultima
vez que fui a Garage Coffee, conoci a un estudiante de segundo afio de la Universidad Unida
que habia creado un sitio web sobre la eleccidn de carreras para el examen de ingreso a la
universidad, y en septiembre estaba a punto de registrar una empresa para operarlo. jQué
impresionante! Después de leer las publicaciones de ese chico, como “me quedé toda la noche
haciendo una aplicacién mévil”, empecé a pensar: “Vaya, realmente no soy tan bueno como

él, él tiene tanta pasién y enfoque en lo que hace, mientras que mi productividad es tan baja”.



:Realmente eres tan malo? jEstds buscando excusas! Admites que realmente no eres tan
bueno como los demas, que no eres tan impresionante, y luego tienes una excusa para no

esforzarte y luchar.
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