
不講只做

不要說你有多愛父母，去天天把家務做了，去體驗一下父母多年的辛苦，起碼去把自己該做的那
份家務做了。
不要說你有多愛用戶，去把代碼寫了，去找供應商把最低價談了，去把設計做好了，去把員工管
好了，去每天搬磚出勤把事做了。
做個本分的人。搞清楚自己的定位，為誰創造什麼樣的價值，依賴誰活著，自己的職責是什麼。
不要談感情，感情最廉價，先談利益，先把利益算得明明白白。
不要說你有多愛對象，去把家庭裡該承擔的那份責任承擔了，出去外面把錢掙了。
不要靠感情做生意，不要靠朋友做生意，而是本著和陌生人網友做生意的態度，去和朋友做生意，
把利益放到檯面上來說。
學著和蘋果公司一樣，一年到頭埋頭做產品，一年只開兩次發佈會。埋頭苦幹一年，一年只說兩
次。
當做自媒體，你需要天天說，記得說別人有用的。不說只做，是說不說沒用的。去說那些對別人
有用的，去說那些一個陌生網友都有用的事情。
如果你不做，你不說別人有用的，也可以。那就要接受你掙不了錢的現實，你提供不了他人價值
的現實。
當做短視頻博主，你需要天天拍視頻，記得表達一些對別人有用的，帶來快樂或知識。如果只自
顧自地拍，那麼就不要抱怨沒有粉絲。
去公司上班時，把自己的那份工作做好了，工作之外的都可以不說，把工作做得又快又好，沒有
老闆不喜歡你。
當管理團隊時，要把利益先算清楚，要把員工的投入產出比算清楚，要搞清楚今天發下去的工資
能否在未來從客戶那裡掙到錢。
做公司，錢要花在刀刃上，要想清楚今天投入的每一筆錢能否在未來掙回來。
當你沒什麼本事，又喜歡說，喜歡吹，說些沒用的，那自然招人討厭鄙視。
當賣橘子，不用講品牌故事，只是賣好吃又性價比高的橘子就行。
當賣課程，不用講故事，只是賣非常好又性價比高的課程就行。
當做培訓，不用講故事，只是賣非常好又性價比高的培訓課程就行。
當做軟件外包，不用講故事，只是賣非常好又性價比高的服務就行。
當想很多人喜歡你，不用講故事，只要變得非常優秀又愛分享就行。
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當要掙錢，不用說太多，只要拿出一個非常好的產品或服務又性價比高就行。
簡單和常識具有最強大的力量。事情不必搞得複雜，事情就是這麼簡單粗暴直接。
說當然也具有價值，想法也具有價值。然而要問，這說，這想法有多大的原創性，有多獨特，有
多正確，有多有用。
我們自己一個人怎麼都行。然而要跟人相處打交道時，就得注意這些。
這生活很現實，這世界很現實。
一個人，首先先要養活自己，不給他人麻煩。要搞清楚自己依賴誰活著。
不講感情，不講故事，不賣情懷，是因為人們購買的只是產品、商品或服務。感情故事情懷不值
錢。
講感情故事情懷，很多時候是因為產品、商品或服務不夠好。講感情故事情懷在人們眼中變成一
種取巧投機。
金錢的世界裡，可以做個無情的人。對於不需要你商品產品服務的人們，你不需要討好對方，不
需要去打感情牌，你應該轉而去提升你的商品產品服務。感情不可持續。不是所有人都講感情。
把所有生意做得公平合理。你掙的錢少了，你沒有在吃虧，你的價值就只能掙這些錢。一部 1萬
塊的蘋果手機，代工廠富士康只掙 70塊。這就是商業。這就是市場經濟。
這就是成年人的世界。還是小孩時，我們餓了，父母給做飯吃，我們想要點什麼玩具或零食，可
以撒嬌向父母要錢。成年了，我們餓了，自己動手買菜做飯吃。我們想要點什麼新款手機或者吃
頓好的，就要自己掙錢。
這就是成年人的世界。我們想從他人手上掙錢，就要問自己一百遍，我給他人創造了什麼價值，
為什麼他人非得向我購買商品或服務不可。
這大環境不好，可是還有那麼多人有工作掙到錢了，我們應該先反思自己。
和人們做公平交易。公平交易才能持續下去。
金錢的世界裡，眼淚不值錢。眼淚無法代替每天苦哈哈的幹活，眼淚無法代替每天的勞動和付出。
為了做成事情，需要時，要積極地尋求合作。然而這合作也要做得公平。
生活和工作中，可以尋求簡單的幫助，但務必自己已經全力以赴。
在這世界生存，很簡單，就像蘋果公司那樣，努力把自己變得非常優秀，埋頭苦幹，讓人們都很
需要自己。
不要太勉強自己。把熱愛作為動力吧。但自己付出不多時，自己要安於掙這些錢。也要接受殘酷
的市場，自己沒有他人做得好，人們都選擇了他人的產品或服務。金錢有金錢的法則，商業有商
業的法則。
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混社會，不說只做，少說多做，把事情幹出來。做自媒體或短視頻，玩玩可以，想做大做好時，
那就要好好地說、好好地做。
寫此文以自勉。早安，打工人。加油吧，打工人。
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