
यूजर ग्रोथ (���� ������) कैसे करें

हम ȭɜक्तगत ब्रांड बनाते हैं, कंपनी का ब्रांड बनाते हैं, उत्पाद बनाते हैं, सामान बेचते हैं, इन सभी के ɡलए हमें उपयोगकतार्ओं और दोस्तों
कʏ आवश्यकता होती है। हालांɟक, आज मोबाइल इंटरनेट का ɟवकास दस साल से अɠधक हो चुका है, इंटरनेट संबंध ɜȸर होने लगे हैं, और
ɟवɢभȡ प्लेटफॉमर् पर टै्रɟफ़क ɜȸर हो गया है। ऐसे में हम उपयोगकतार् वृɣद्ध कैसे कर सकते हैं?

कंटेंट पर ɟनभर्र

हर ɟकसी को शायद अनुभव होता है ɟक व्हाट्सएप या फेसबुक पर क्या पोस्ट करने से ज्यादा लाइक ɠमलते हैं, यह भी एक तरह से ȭɜक्तगत
ब्रांड बनाने का तरीका है। एक बार ज्यादा लाइक ɠमलना मुɧश्कल नहीं है, मुɧश्कल है लंबे समय तक लगातार दोस्तों से ज्यादा लाइक ɠमलना।
यह भी थोड़ा परेशान करने वाला हो सकता है, हमेशा ध्यान खींचने कʏ कोɡशश करना। एक जवाब यह है ɟक अलग-अलग चीजें पोस्ट करें,
सेल्फʏ, लाइफ़स्टाइल फोटो, यात्रा कʏ तस्वीरें, जीवन के मजेदार ɟकस्से, काम के बारे में, उपलɧȤयों और दुखद घटनाओं को साझा करें। सब
कुछ साझा करें, बहुत वास्तɟवक। पहले, मैं हमेशा अपने स्टाटर्अप ������� के बारे में पोस्ट करता था, लाइक कम हो गए, लेɟकन जब
एक ɞदन मैंने पɝरवार कʏ तस्वीरें, बचपन कʏ तस्वीरें, पɝरवार कʏ कहाɟनयां साझा कʒ, तो ɟफर से ज्यादा लाइक ɠमले। मुझे समझ में आया,
अरे, बदल-बदल कर पोस्ट करना होगा, बारी-बारी से। यह स्टाटर्अप, एक तरह का जुनून बन गया है।

इसी तरह, वीचैट पɜब्लक अकाउंट और सामग्री बनाने में भी यही ɡसद्धांत लागू होता है। जब हम कंपनी चलाते हैं, तो कंपनी के बारे में सब
कुछ साझा करते हैं - कंपनी का पɝरचय, टʍम कʏ कहाɟनयाँ, अनुभव और दैɟनक कहाɟनयाँ आɞद। जब हम ɟकसी उद्योग में काम करते हैं,
तो उस उद्योग के बारे में सब कुछ साझा करते हैं। हमारा लɢक्षत समूह कौन है, और वे ɟकस प्रकार कʏ सामग्री देखना चाहते हैं।

इस साल मैंने धीरे-धीरे शॉटर् वीɟडयो बनाना शुरू ɟकया है, ������और वीɟडयो चैनल पर दजर्नों वीɟडयो पोस्ट ɟकए हैं। ������ पर मेरे
कुछ सौ फॉलोअसर् हैं, जबɟक वीɟडयो चैनल पर 150,000 ȭूज और 90 फॉलोअसर् हैं। इस साल मैंने वीचैट पɜब्लक अकाउंट पर भी लेख
ɡलखे हैं, करीब 40 से ज़्यादा लेख ɡलख चुका हूँ। मैं बस कंटेंट बनाता हूँ और पोस्ट कर देता हूँ, चाहे कोई देखे या न देखे, मुझे कोई फकर्
नहीं पड़ता। हालांɟक, ɟनɢȮत रूप से हम चाहते हैं ɟक हमारा प्रभाव और बड़ा हो।

एक ɞदन, मुझे अपनी समस्या का एहसास हुआ। हालांɟक मेरे पूरे सोशल सकर् ल में मेरा कंटेंट ठʎक-ठाक माना जाता है, लेɟकन पूरे इंटरनेट
के स्तर पर देखें तो मेरा कंटेंट इतना खास या उपयोगी नहीं है। इस साल मैंने बहुत ज़्यादा अपने मन कʏ बात कही है, यहाँ तक ɟक सोशल
सकर् ल में भी कुछ लोगों को यह पसंद नहीं आया। कभी-कभी मैं बहुत सीधे और ईमानदारी से बात करता हूँ, कभी-कभी एक ही बात को
बार-बार दोहराता हूँ। मैंने बहुत ज़्यादा अपने नज़ɝरए से अपनी कहाɟनयाँ, अनुभव और ɟवचार ɡलखे हैं, लेɟकन यह नहीं सोचा ɟक दूसरों को
क्या चाɟहए।

2017 � में, जब मैंने कुछ लेख ɡलखे थे, तो उनकʏ पढ़ाई चार-पाँच हज़ार के आसपास होती थी, और कुछ लेखों ने दस हज़ार से अɠधक
पढ़े जाने का आंकड़ा पार ɟकया। ������� ज्ञान लाइवस्ट्रʍɬमʌग प्लेटफॉमर् पर एक साल के दौरान, मैंने दजर्नों शेयɩरʌग सत्र आयोɣजत
ɟकए, ɣजनमें हर लाइवस्ट्रʍम शेयɩरʌग में दो-तीन हज़ार ɟवɣज़ट और तीन-चार सौ लोगों कʏ भागीदारी होती थी। 2018 में, मैंने सॉफ्टवेयर
आउटसोʅसʌग में कदम रखा और ɟफर सेल्फ-मीɟडया नहीं ɟकया, और दोस्त बनाने पर ज़्यादा ध्यान नहीं ɞदया। 2020 में, जब मैंने ɟफर से
कोɡशश कʏ, तो पाया ɟक फॉलोअसर् बढ़ाना और दोस्त बनाना बहुत मुɧश्कल है। वीɟडयो चैनल पर, अɠधकांश वीɟडयो एक-दो हज़ार ȭूज़
तक पहुँचते हैं, और कुछ वीɟडयो दस हज़ार से अɠधक ȭूज़ प्राप्त करते हैं।

ये कुछ लेख हैं ɣजनके पढ़ने वालों कʏ संख्या दस हज़ार या उसके आसपास है: एक उद्यम शुरू करने के बारे में, मेरी ɟवकास कʏ कहानी,
फंɫडʌग प्राप्त करने कʏ कहानी, और एक आउटसोʅसʌग कंपनी को घाटे से मुनाफे में बदलने कʏ कहानी। वीɟडयो चैनल पर दस हज़ार से
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अɠधक बार देखे गए वीɟडयो मेरी ɟवकास कʏ कहानी, शादʍ कʏ सूचना, शादʍ कʏ तस्वीरें खींचने, और मेरी मंगेतर के साथ कʏ गई कहाɟनयों
पर आधाɝरत हैं। यह सामग्री और पढ़ने वालों कʏ संख्या इतनी नज़दʍकʏ से जुड़ी हुई है। ������ पर यह वृɣद्ध इतनी ȭवɜȸत है।

अǵʍ सामग्री कैसे बनाए।ं एक ऐसी सामग्री बनाना ɣजसे आपकेआस-पास के दोस्त पसंद करें और शेयर करें, यह काफʏ मुɧश्कल है, लेɟकन
एक ऐसी सामग्री बनाना ɣजसे अजनबी इंटरनेट उपयोगकतार् भी पसंद करें और शेयर करें, यह और भी मुɧश्कल है। सबसे पहले, एक ऐसा
वीɟडयो बनाएं ɣजसे आपके दोस्त धैयर्पूवर्क देखें और कई बार देखें और पसंद करें, लेɟकन एक ऐसा वीɟडयो बनाना ɣजसे अजनबी इंटरनेट
उपयोगकतार् भी धैयर्पूवर्क देखें और कई बार देखें और पसंद करें, यह और भी चुनौतीपूणर् है।

मुझे ɟकस प्रकार के लोगों को लɢक्षत करना चाɟहए? मैं लंबे समय तक करने के बाद कैसा होऊंगा? मुझे ɟकस प्रकार कʏ सामग्री बनानी
चाɟहए जो उनकʏ इǵाओं को पूरा करे? समाज कʏ इǵाएं क्या हैं? इस उद्योग कʏ इǵाएं क्या हैं? हर कोई ɟकस बारे में ɭचʌɟतत है?
सामग्री को और अɠधक रोचक और उपयोगी कैसे बनाया जाए?

मैं छोटे वीɟडयो बनाकर मजे के ɡलए खेल रहा हूं, ɟकसी को फॉलो करने के ɡलए प्रेɝरत नहीं कर रहा, न ही ɟकसी से शेयर या फॉलो करने कʏ
गुजाɝरश कर रहा हूं। डौɠयन और वीɟडयो अकाउंट पर दजर्नों वीɟडयो पोस्ट ɟकए हैं। बेशक, हम यह कर रहे हैं, हम सभी साधारण इंसान हैं,
और थोड़ा पैसा कमाने कʏ वास्तɟवकता के ɡलए भी। जब मैंने गंभीरता से इसे करने का फैसला ɟकया, तो मुझे अचानक समझ में आया ɟक
ऐसा क्यों होता है। हर लाइक, हर ȭू, हर भावना, सब कुछ इतना ताɷकʌक, इतना ɟनयɠमत है।

हम अपने स्वयं के कंटेंट के सामने होते हैं, और उसमें डूबे होने के कारण, हमें यह पता नहीं चल पाता ɟक हमारा कंटेंट अǵा है या बुरा। हम
दूसरों के कंटेंट को देखकर यह समझ सकते हैं। क्यों वह लेख मुझे पढ़ने में ɞदलचȺी नहीं देता? क्यों वह वीɟडयो मुझे देखने में रुɡच नहीं
जगाता? हमें लगता है ɟक हमने बहुत मेहनत से लेख ɡलखे हैं और वीɟडयो बनाए हैं, और खुद के साथ इतना ईमानदार होना नहीं चाहते,
क्योंɟक यह बहुत कठोर लगता है। हालांɟक, अगर हम दूसरों के लेख और वीɟडयो का मूल्यांकन करें, तो हमें पता चल जाएगा ɟक ऐसा क्यों
है। उपयोगकतार् वास्तव में बहुत चुɫनʌदा होते हैं, दशर्क वास्तव में बहुत चुɫनʌदा होते हैं, और नेɞटज़न्स भी वास्तव में बहुत चुɫनʌदा होते हैं।

यह दुɟनया, जहां दूसरों को हमारे ɡलए कुछ करने के ɡलए मनाना वाकई आसान नहीं है। हमें पहले यह सोचना होगा ɟक हम दूसरों के ɡलए
क्या कर सकते हैं। अगर हम चाहते हैं ɟक दशर्क हमारी सामग्री को स्वतः फैलाए,ं तो हमें उसे बेहद उǴ गुणवȉा वाला बनाना होगा। अगर
हम चाहते हैं ɟक दोस्त हमारी पोस्ट को शेयर करें, तो हमें अǵे इंसान बनना होगा और दोस्तों कʏ परवाह करनी होगी।

ȭɜक्तगत पहल पर ɟनभर्र

जब हम फ्रʏलांसर के रूप में काम करते हैं और ɟकसी कौशल के माध्यम से पैसा कमाते हैं, तो जब हमें लोगों को काम पर रखने या नौकरी
कʏ तलाश करने कʏ आवश्यकता होती है, तो हमें इतने सारे उपयोगकतार् ɠमत्रों कʏ आवश्यकता नहीं होती है। हमें केवल 5000 वीचैट ɠमत्रों
कʏ आवश्यकता होती है, जो काफʏ फायदेमंद होता है। “कैसे लोगों को काम पर रखें और नौकरी खोजें” में हमने इस ɟवɠध का उल्लेख ɟकया
है, कई उद्योग ɠमत्रों को जानना बहुत मददगार होता है।

मुझे एहसास हुआ ɟक मैं शायद नए दोस्त नहीं जोडं़ूगा, लेɟकन अगर कोई मुझे जोड़ता है, तो मैं खुशी से स्वीकार करंूगा। अगर वह सामान्य
दोस्त है, जो मुझे कुछ बेचने कʏ कोɡशश नहीं करता या तुरंत मुझे ɟवज्ञापन नहीं भेजता, तो मैं खुशी से दोस्ती करंूगा। मैं दोस्त के साथ कुछ
देर बात करंूगा, मूल रूप से उन्हें समझने कʏ कोɡशश करंूगा। ɟफर मेरी आदत के अनुसार, जब भी समय ɠमलेगा, मैं फ्रें ड सकर् ल (������
�������) को चेक करंूगा, और कभी-कभी नए दोस्तों के पोस्ट पर लाइक भी करंूगा।

2017 �������������������������������������������������������������������
������������������������������������������������������

मैंने पहले भी कहा है, यह ������ ɠमत्र, यह दोस्त, मुख्य बात यह नहीं है ɟक हम उन्हें जोड़ें या वे हमें जोड़ें, मुख्य बात यह है ɟक क्या
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हम वास्तव में दोस्ती करना चाहते हैं। हमारे जीवन और काम में भी, हमें कुछ लोगों से संपकर् करना पड़ता है, यह सामान्य है। हालांɟक, हमें
यह सोचना चाɟहए ɟक हमें उन्हें जोड़ने कʏ क्या आवश्यकता है। हमें यह ȺȲ होना चाɟहए। कोई भी फैन के रूप में नहीं बनना चाहता, जब
तक ɟक हम बहुत बड़े न हों। और अक्सर एक इंजीɟनयर के रूप में, एक फ्रʏलांसर के रूप में, हम लोगों को भतƹ करने, नौकरी खोजने या
सहयोग कʏ तलाश में संबंɠधत समूहों में कई दोस्तों को जोड़ते हैं, यह बहुत उɡचत है और इसे समझा जा सकता है।

कभी-कभी मैं कुछ भतƹ संबंधी लेख पढ़ता हूं, ɣजनके हज़ारों ȭूज़ होते हैं, लेɟकन सɟक्रय रूप से वेचैट पर जुड़ने वाले लोग केवल कुछ
दजर्न ही होते हैं। अगर हम उन सभी लोगों को जानते हों जो इन लेखों को पढ़ते हैं, और हम सɟक्रय रूप से उनसे जुड़ने और उन्हें समझने
कʏ कोɡशश करें, कुछ दोस्तों से ɠमलने का समय ɟनकालें, तो क्या यह बेहतर तरीके से लोगों को भतƹ करने का तरीका नहीं होगा?

हालांɟक ऐसा लगता है ɟक हम सɟक्रय रूप से दूसरों को जोड़ रहे हैं, यह कुछ हद तक साधारण लग सकता है। हालांɟक, यह वास्तव में एक
प्रभावी तरीका है। दोस्त बनाने के ɡलए, चाहे आप मुझे जोड़ें या मैं आपको जोडं़ू, इससे कोई फकर् नहीं पड़ता। मुख्य बात यह है ɟक हम क्या
करना चाहते हैं और क्या हम दूसरे ȭɜक्त के ɡलए मूल्य ला सकते हैं, नहीं तो दोस्त बनाने का कोई मतलब नहीं है, है ना? हालांɟक, यह
कहना मुɧश्कल है, क्योंɟक जीवन लंबा है और ग्राहकों या दोस्तों का जीवन भर का मूल्य तुरंत नहीं देखा जा सकता। इसका मतलब यह भी
है ɟक हमारे ɡलए ईमानदारी से दोस्ती करना ɟकतना महत्वपूणर् है। हमारे ������ दोस्त हो सकते हैं ɣजनसे हम सालों तक बात नहीं करते,
लेɟकन जब वे हमसे संपकर् करते हैं, तो यह 50,000 या 100,000 के प्रोजेक्ट के बारे में हो सकता है। हाँ, हर ɞदन दुɟनया को थोड़ा बेहतर
बनाने कʏ कोɡशश करें, और हो सकता है ɟक दुɟनया हमें इसका बदला दे।

मुझे यह भी एहसास हुआ है ɟक हर दोस्त अपने काम और जीवन में ȭस्त है, और जब तक यह मेरे साथ सीधे जुड़ा न हो, मैं उनके मामलों
में हस्तक्षेप नहीं करता। फ्रें ड्स सकर् ल (������ �������) ɡसफर् खाली समय में ब्राउज़ करने के ɡलए है।

शुरुआत में, हमें लगा ɟकऑनलाइन दोस्त बनाना बहुत ही कुशलऔर प्रभावी है। एक ही बार में, इतने सारे लोगों से पɝरɡचत हो गए। हालांɟक,
समय हमें बताता है ɟक हम अभी भी आलस्य नहीं कर सकते। हमें धीरे-धीरे उद्योग के दोस्तों से पɝरɡचत होना पड़ता है, और ɟफर सहयोग
करने वाले ऊपर-नीचे के दोस्तों से ɠमलने जाना पड़ता है।

हम या तो बहुत अǵʍ सामग्री बनाए,ं रूपांतरण को अǵʍ तरह से करें, और दूसरों को हमें जानने के ɡलए प्रतीक्षा करें। या ɟफर हम बहुत
सɟक्रयऔर ईमानदार हों, और उद्योग के दोस्तों को जानने के ɡलए आगे बढ़ें। यह प्यार करने जैसा है, हमेशा एक पक्ष को सɟक्रय होना पड़ता
है।

सहयोग पर

��� के साथ, मैंने दजर्नों मेजबानों के साथ सहयोग ɟकया और दजर्नों ज्ञान-आधाɝरत लाइव स्ट्रʍɬमʌग सत्र आयोɣजत ɟकए, ɣजनमें लगभग
दस लाख ɟवɣज़ट हुए। यह मुख्य रूप से सहयोग पर ɟनभर्र था। मैंने उद्योग में प्रभावशाली तकनीकʏ ɟवशेषज्ञों को ढंूढा और उनके साथ
ɠमलकर लाइव स्ट्रʍɬमʌग सत्र आयोɣजत ɟकए। लाइव स्ट्रʍɬमʌग के दौरान �� कोड लगाया, ������ पर जोड़ा, उपयोगकतार् समूह में शाɠमल
ɟकया और मेजबानों के साथ चचार् कʏ। ������ पɜब्लक अकाउंट के वेब पेज पर लाइव स्ट्रʍɬमʌग कʏ और ������ ग्रुप और मोमेंट्स के
माध्यम से संचालन ɟकया। इस साल, वे ɟनजी टै्रɟफ़क (������� �������) के बारे में बात कर रहे हैं। मैंने इसे 2016 में ही बखूबी
खेल ɡलया था। शुरुआत में ɟबना ɟकसी संसाधन के उद्यम शुरू करने वाले मेरे ɡलए, यह एक स्वाभाɟवक तरीका था। मेरे ज्यादातर दोस्त
������ पर ही थे। मैं यह भी मानता हूं ɟक उद्यम शुरू करना मुɧश्कल है, और ��� ���� के बाद, मैं अन्य उत्पाद भी बना सकता हूं।
इसे पूरा करने के बाद, मैं खाली हाथ नहीं रह सकता। 2014 में, जब मैं ɟवȯɟवद्यालय में था, तो मैंने स्कूल के ɡलए एक मोबाइल ऐप बनाया
ɣजससे छात्र अपने ग्रेड चेक कर सकते थे। यह ऐप ������� फोन पर स्कूल के शैक्षɢणक प्रणाली तक पहुंचने के ɡलए वेब स्कै्रɫपʌग का
उपयोग करता था। उस समय, मैंने ऐप में अपना �� नंबर लगाकर कुछ दोस्त बनाए थे।

पहले जब मैं सहयोग करना चाहता था और यह जानना चाहता था ɟक ɟकन उद्योग के ɟवशेषज्ञों को लाइव स्ट्रʍɬमʌग के ɡलए आमंɟत्रत करना
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है, तो मैं शमार्ते हुए एक संदेश भेजकर पूछता था। सहयोग, ɟनɢȮत रूप से, सबसे महत्वपूणर् हमारी अपनी क्षमता पर ɟनभर्र करता है। मेरे
पास क्या है, और क्यों मेरे दोस्त मेरे साथ सहयोग करेंगे। हालांɟक, सहयोग में कुछ महत्वपूणर् बातें भी होती हैं। ɡसफर् एक संदेश भेजकर
पूछना ही काफʏ नहीं है। हमें यह बताना होगा ɟक वास्तव में क्या करना है, पूरी प्रɟक्रया क्या है, और दूसरे पक्ष को क्या तैयारी करनी चाɟहए।
हमें बहुत ईमानदार और पेशेवर होना चाɟहए। जब मैं होस्ट को कई वीचैट ग्रुप में जोड़ता हूं, तो कुछ होस्ट शायद थोड़े भ्रɠमत हो सकते हैं,
क्योंɟक कुछ ɡसफर् कुछ सामग्री साझा करना चाहते हैं और शांत जीवन जीना चाहते हैं। हम सभी ɜȸɟतयों पर ɟवचार करते हैं, ताɟक सभी
लोग खुश रहें, और इस तरह हम और अɠधक लोगों के साथ सहयोग कर सकें ।

कई बार, लोग सहयोग नहीं करना चाहते हैं, बɧल्क हमने उनसे पूछा ही नहीं है। हमें हर ȭɜक्त कʏ इǵाओं को समझने कʏ जरूरत है,
यह जानने कʏ जरूरत है ɟक हर कोई क्या सोच रहा है, हर ɟकसी को क्या चाɟहए, और हर कोई हाल ही में क्या कर रहा है। हम ��� या
दस्तावेज़ों के माध्यम से कंपनी कʏ पृȵभूɠम और सहयोग के मामलों को ȺȲ रूप से वɺणʌत करते हैं। हम वॉयस चैट या ɠमलकर बातचीत
करके एक-दूसरे को बेहतर ढंग से समझते हैं।

यह भी एक बहुत ही उपयोगी तरीका है। क्योंɟक यह बहुत ईमानदारी से ɟकया जाता है, और यह बहुत ही कुशल भी है। वास्तव में, लोगों के
साथ ȭवहार करना, यह सब सहयोग के बारे में है। कंटेंट के माध्यम से ɟवकास करना भी सहयोग है। यहाँ मोटे तौर पर दो ȭɜक्तयों या दो
कंपɟनयों के बीच संसाधनों के आदान-प्रदान के सहयोग कʏ बात कʏ जा रही है।

सहयोग और पारȺɝरक लाभ, एक-दूसरे के ɟहतों को ध्यान में रखते हुए, काम को ɟनष्पक्ष तरीके से करना, खुलकर और ईमानदारी से संवाद
करना, एक-दूसरे के साथ ɠमलकर काम करना, अपना काम पूरी मेहनत से करना, और दोस्तों कʏ मदद करने का प्रयास करना।

पैसे पर ɟनभर्र

��������������������������������� ���+ �� 99 �����������������������������
�����������������������������������������������������������������������
�����������������������������������������������������������������������
�������������������������������

अंत में

पहले तीन तरीके भी एक साथ इस्तेमाल ɟकए जा सकते हैं। सɟक्रयता को चरम पर ले जाए,ं हर काम को पूरे मन से करें। बहुत सारी चीजें
ऐसी होती हैं, है ना? अगर हम वाकई पैसा कमाना चाहते हैं और खुद को सहारा देना चाहते हैं, तो यह संभव होना चाɟहए। यह लगभग सौ
ɞट्रɡलयन का ��� है, इसमें से कुछ पैसा तो हमें ɠमल ही जाना चाɟहए।

वतर्मान पɝरɜȸɟतयों में, ȭɜक्तगत स्तर पर खुद को पालना अपेक्षाकृत आसान है। मेहनत करके, थोड़ा अɠधक पैसा भी कमाया जा सकता
है। छोटे और मध्यम स्तर के स्टाटर्अप टʍमों के ɡलए यह काफʏ चुनौतीपूणर् है, क्योंɟक टʍम को प्रबंɠधत करने कʏ आवश्यकता होती है, और
हर ɟकसी को उद्यमशीलता कʏ भावना और माइक्रो-ɟबजनेस कʏ मानɡसकता के साथ पूरी तरह से समɷपʌत होना पड़ता है। बड़ी कंपɟनयों के
पास प्रɟतभा, अनुभव, उपयोगकतार्, संसाधन और पैसा अɠधक होता है, इसɡलए उनके ɡलए यह अभी भी संभव है।

यह वतर्मान पɝरवेश में उपयोगकतार् वृɣद्ध कैसे करें, इसका अनुभव है, और यह मूल्य सृजन करके पैसा कैसे कमाए,ं इसका भी अनुभव है।
प्राकृɟतक वृɣद्ध के तरीके आसान नहीं होते, क्योंɟक ये लंबे समय तक उपयोगी तरीके होते हैं। हमें एक आत्मɟवस्मृत भावना कʏ आवश्यकता
होती है, जहां हम सामग्री ɟनमार्ण में पूरी तरह से डूब जाए,ं लोगों कʏ मदद करने में पूरी तरह से डूब जाए,ं और काम में पूरी तरह से डूब जाए।ं
ɟबना ɟकसी प्रɟतफल कʏ इǵा के मेहनत करें, और हो सकता है ɟक अंत में हमें अप्रत्याɡशत प्रɟतफल ɠमल जाए।

शायद एक ɞदन ऐसा आएगा जब हमारे द्वारा बनाई गई सामग्री को देखकर एक अजनबी इंटरनेट यूजर भी प्रशंसा करेगा। हमारे कारनामों से
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एक अजनबी यूजर भी प्रभाɟवत होगा। हम जो कर रहे हैं, वह वास्तव में समाज को और अɠधक सुंदर बना रहा है। हमारी सामग्री, उत्पाद
या कहाɟनयाँ लोगों के बीच स्वाभाɟवक रूप से फैलने लगेंगी। जब हम उस स्तर पर पहुँच जाएगंे, तो शायद हमें यूजर ग्रोथ कʏ भी कोई ɭचʌता
नहीं रहेगी। हम बस करते रहेंगे, और समɷपʌत रहेंगे।
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