
बोलो मत, बस करो।

यह मत कहो ɟक तुम अपने माता-ɟपता से ɟकतना प्यार करते हो, बɧल्क रोज़ाना घर के काम करो, उनके सालों के संघषर् को महसूस करो,
कम से कम अपने ɟहस्से का काम तो करो।

यह मत कहो ɟकआप उपयोगकतार्ओं से ɟकतना प्यार करते हैं, बɧल्क कोड ɡलखने जाओ, आपूɷतʌकतार्ओं से सबसे कम कʏमत पर बातचीत
करो, ɟडज़ाइन को बेहतर बनाओ, कमर्चाɝरयों को अǵे से प्रबंɠधत करो, और हर ɞदन मेहनत करके काम को पूरा करो।

एक ईमानदार इंसान बनें। अपनी ɜȸɟत को समझें, यह जानें ɟकआप ɟकसके ɡलए क्या मूल्य पैदा कर रहे हैं, ɟकस पर ɟनभर्र हैं, औरआपकʏ
ɣजम्मेदाɝरयां क्या हैं।

भावनाओं कʏ बात न करें, भावनाएं सबसे सस्ती होती हैं। पहले लाभ कʏ बात करें, पहले लाभ को ȺȲ रूप से समझ लें।

यह मत कहो ɟक तुम अपने साथी से ɟकतना प्यार करते हो, बɧल्क घर कʏ ɣज़म्मेदारी उठाओ और बाहर जाकर पैसा कमाओ।

भावनाओं पर भरोसा करके ȭापार न करें, दोस्तों पर भरोसा करके ȭापार न करें, बɧल्क अजनɟबयों और इंटरनेट पर ɠमले लोगों के साथ
ȭापार करने के दृɠȲकोण से दोस्तों के साथ ȭापार करें, और लाभ को ȺȲ रूप से सामने रखें।

����� कंपनी कʏ तरह सीखें, पूरे साल उत्पाद बनाने में लगे रहें, और साल में ɡसफर् दो बार प्रेस कॉन्फ्रें स करें। पूरे साल मेहनत करें, और
साल में ɡसफर् दो बार बोलें।

जब आप एक मीɟडया ɟक्रएटर बनते हैं, तो आपको रोज बोलना चाɟहए, और याद रखना चाɟहए ɟक आपको दूसरों के ɡलए उपयोगी बातें
कहनी चाɟहए। ɡसफर् करने कʏ बजाय, यह कहना ɟक बेकार कʏ बातें नहीं कहनी चाɟहए। उन बातों को कहें जो दूसरों के ɡलए उपयोगी हों,
उन बातों को कहें जो एक अनजान इंटरनेट यूजर के ɡलए भी फायदेमंद हों।

अगर आप कुछ नहीं करते हैं, और आप दूसरों के ɡलए कुछ उपयोगी नहीं कहते हैं, तो यह भी ठʎक है। लेɟकन ɟफर आपको यह वास्तɟवकता
स्वीकार करनी होगी ɟक आप पैसा नहीं कमा सकते हैं, और आप दूसरों को कोई मूल्य प्रदान नहीं कर सकते हैं।

जबआप एक शॉटर् वीɟडयो ब्लॉगर बनते हैं, तो आपको रोज़ वीɟडयो बनाना चाɟहए, और याद रखें ɟकआपको ऐसी चीज़ें ȭक्त करनी चाɟहए
जो दूसरों के ɡलए उपयोगी हों, खुशी या ज्ञान लाए।ं अगर आप ɡसफर् अपने मन कʏ बात करते हैं, तो ɟफर फॉलोवसर् न होने कʏ ɡशकायत न
करें।

कंपनी में काम करने जाते समय, अपने ɟहस्से का काम अǵे से करें, काम से जुड़ी बातों के अलावा कुछ भी कहने कʏ जरूरत नहीं है। काम
को तेजी से और अǵे से करें, ऐसा कोई बॉस नहीं होगा जो आपको पसंद न करे।

जब आप एक टʍम का प्रबंधन कर रहे हों, तो पहले लाभ को ȺȲ रूप से समझना चाɟहए, कमर्चाɝरयों के ɟनवेश और उत्पादन के अनुपात
को ȺȲ रूप से समझना चाɟहए, और यह समझना चाɟहए ɟक आज ɞदया गया वेतन भɟवष्य में ग्राहकों से कमाया जा सकता है या नहीं।

कंपनी चलाते समय, पैसा सही जगह खचर् करना जरूरी है। यह सोचना जरूरी है ɟक आज जो भी पैसा खचर् ɟकया जा रहा है, क्या वह
भɟवष्य में वापस कमाया जा सकता है।

जबआपके पास कोई खास कौशल नहीं होता, औरआप बातें करना और बढ़ा-चढ़ाकर बोलना पसंद करते हैं, तो यह स्वाभाɟवक है ɟक लोग
आपसे नाराज़ होंगे और आपकʏ उपेक्षा करेंगे।

संतरे बेचते समय, ब्रांड कʏ कहानी बताने कʏ जरूरत नहीं है, बस स्वाɞदȲ और कʏमत के ɟहसाब से उɡचत संतरे बेचना ही काफʏ है।
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जब कोसर् बेच रहे हों, तो कहाɟनयां सुनाने कʏ जरूरत नहीं है, बस बहुत अǵे और कʏमत के ɟहसाब से उɡचत कोसर् बेचें।

प्रɡशक्षण के रूप में, कहाɟनयां सुनाने कʏ जरूरत नहीं है, बस बहुत अǵे और कʏमत के ɟहसाब से उɡचत प्रɡशक्षण पाठ्यक्रम बेचें।

सॉफ्टवेयर आउटसोʅसʌग करते समय, कहाɟनयां सुनाने कʏ जरूरत नहीं है, बस बहुत अǵʍ और लागत-प्रभावी सेवाएं प्रदान करें।

जब आप चाहते हैं ɟक बहुत से लोग आपको पसंद करें, तो कहाɟनयाँ सुनाने कʏ ज़रूरत नहीं है, बस बहुत अǵे बनें और साझा करना पसंद
करें।

जब पैसा कमाने कʏ बात आती है, तो ज्यादा बात करने कʏ जरूरत नहीं है। बस एक बहुत ही अǵा उत्पाद या सेवा दें, जो कʏमत के
मुताɟबक उǴ गुणवȉा वाला हो।

सरलता और सामान्य ज्ञान में सबसे शɜक्तशाली ताकत होती है। चीजों को जɞटल बनाने कʏ जरूरत नहीं है, चीजें इतनी सरल, सीधी और
ȺȲ होती हैं।

बेशक, बोलने का भी मूल्य होता है, और ɟवचारों का भी मूल्य होता है। हालांɟक, यह पूछना जरूरी है ɟक यह बोलना, यह ɟवचार ɟकतना
मौɡलक है, ɟकतना अनोखा है, ɟकतना सही है, और ɟकतना उपयोगी है।

अकेले में हम जैसे भी रह सकते हैं। लेɟकन जब दूसरों के साथ रहना और उनसे बातचीत करनी हो, तो इन बातों का ध्यान रखना ज़रूरी हो
जाता है।

यह जीवन बहुत वास्तɟवक है, यह दुɟनया बहुत वास्तɟवक है।

एक ȭɜक्त को सबसे पहले खुद को सहारा देना चाɟहए, ताɟक वह दूसरों पर बोझ न बने। यह समझना जरूरी है ɟक वह ɟकस पर ɟनभर्र है।

भावनाओं, कहाɟनयों, या संवेदनाओं को बेचने कʏ जरूरत नहीं है, क्योंɟक लोग केवल उत्पाद, सामान या सेवाएं खरीदते हैं। भावनाए,ं
कहाɟनयां और संवेदनाएं मूल्यवान नहीं होतीं।

भावनाओं और कहाɟनयों के बारे में बात करना, अक्सर इसɡलए होता है क्योंɟक उत्पाद, वस्तु या सेवा पयार्प्त अǵʍ नहीं होती। भावनाओं
और कहाɟनयों के बारे में बात करना लोगों कʏ नज़र में एक तरह का चालाकʏ भरा तरीका बन जाता है।

धन के संसार में, आप एक ɟनमर्म ȭɜक्त बन सकते हैं। उन लोगों के ɡलए ɣजन्हें आपके उत्पाद या सेवाओं कʏ आवश्यकता नहीं है, आपको
उन्हें खुश करने कʏ ज़रूरत नहीं है, न ही भावनात्मक तरीके अपनाने कʏ। आपको अपने उत्पाद और सेवाओं को बेहतर बनाने पर ध्यान देना
चाɟहए। भावनाएँ ȸायी नहीं होतीं। हर कोई भावनाओं से नहीं चलता।

सभी ȭापार को ɟनष्पक्ष और उɡचत तरीके से करें। आप कम पैसा कमाते हैं, इसका मतलब यह नहीं है ɟक आप नुकसान में हैं, बɧल्क यह
ɟक आपकʏ वैल्यू इतनी ही है। एक 10,000 रुपये का ����� फोन, ɣजसे ������� बनाता है, उस पर ������� को ɡसफर् 70 रुपये
का मुनाफा होता है। यही ȭापार है। यही बाजार अथर्ȭवȸा है।

यही वयस्कों कʏ दुɟनया है। जब हम बǴे थे, तो हमें भूख लगती थी, माता-ɟपता खाना बनाते थे, हमें कुछ ɤखलौने या स्नैक्स चाɟहए होते थे,
तो हम माता-ɟपता से पैसे मांग सकते थे। वयस्क होने पर, हमें भूख लगती है, तो हमें खुद सɜब्ज़यां खरीदकर खाना बनाना पड़ता है। हमें
नया फोन या अǵा खाना चाɟहए होता है, तो हमें खुद पैसे कमाने पड़ते हैं।

यही वयस्कों कʏ दुɟनया है। हम दूसरों से पैसा कमाना चाहते हैं, तो खुद से सौ बार पूछना होगा ɟक मैंने दूसरों के ɡलए क्या मूल्य बनाया है,
और क्यों उन्हें मेरे सामान या सेवाएँ खरीदनी चाɟहए।

यह बड़ा माहौल अǵा नहीं है, लेɟकन ɟफर भी इतने सारे लोगों के पास नौकɝरयां हैं और वे पैसे कमा रहे हैं, हमें पहले खुद पर ɟवचार करना
चाɟहए।
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लोगों के साथ ɟनष्पक्ष ȭवहार करें। केवल ɟनष्पक्ष ȭवहार ही ɞटकाऊ हो सकता है।

धन के संसार में, आँसुओं का कोई मूल्य नहीं होता। आँसू रोजाना कʏ मेहनत और कड़ी मेहनत कʏ जगह नहीं ले सकते। आँसू रोजाना कʏ
मेहनत और त्याग कʏ जगह नहीं ले सकते।

काम को सफल बनाने के ɡलए, जरूरत पड़ने पर सɟक्रय रूप से सहयोग कʏ तलाश करनी चाɟहए। हालांɟक, यह सहयोग ɟनष्पक्ष भी होना
चाɟहए।

जीवन और काम में, हम सरल सहायता मांग सकते हैं, लेɟकन यह सुɟनɢȮत करना चाɟहए ɟक हम पहले से ही अपनी पूरी कोɡशश कर चुके
हैं।

इस दुɟनया में जीɟवत रहना बहुत आसान है, बस ����� कंपनी कʏ तरह, खुद को बेहद उत्कृȲ बनाने के ɡलए मेहनत करो, मेहनत करो,
और लोगों को अपनी जरूरत महसूस कराओ।

अपने आप पर ज़्यादा दबाव न डालें। अपने जुनून को प्रेरणा के रूप में इस्तेमाल करें। लेɟकन जबआप ज़्यादा मेहनत नहीं करते, तो इस बात
से संतुȲ रहें ɟक आप ɣजतना कमाते हैं, वही आपके ɡलए पयार्प्त है। साथ ही, बाज़ार कʏ कठोर वास्तɟवकता को स्वीकार करें। अगर आप
दूसरों से बेहतर प्रदशर्न नहीं कर पाते, तो लोग दूसरों के उत्पाद या सेवाओं को चुनेंगे। पैसे के अपने ɟनयम होते हैं, और ȭापार के भी अपने
ɟनयम होते हैं।

समाज में रहना है, तो बोलने से ज्यादा करने पर ध्यान दो, कम बोलो और ज्यादा करो, काम को अǵे से ɟनभाओ। अगरआप सोशल मीɟडया
या शॉटर् वीɟडयो बनाने में हैं, तो इसे मनोरंजन के तौर पर कर सकते हो, लेɟकन अगर इसे बड़ा और बेहतर बनाना चाहते हो, तो अǵे से
बोलो और अǵे से करो।

यह लेख खुद को प्रेɝरत करने के ɡलए ɡलखा गया है। सुप्रभात, कमर्चारी। जारी रखो, कमर्चारी।
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