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李智维是个很有激情的年轻人，他说他要用科技改变世界。

“不改变世界的人生对我来说没意思。这是初二时给自己定下的梦想。”

于是乎，奔着改变世界的目标，大二，他毅然决然地选择了休学。先是在 LeanCloud工作了一年半，
然后正式开启了他的创业之旅。2015年 11月，他和叶孤城创立了「Reviewcode.cn」，一个在线付费
向技术大神请教的网站，小有营收之后，失败了……

第一次创业竟是这么个结局，之前的豪情壮志应该被打击得一塌糊涂吧？但事实并非如此，从他
身上看不到丝毫的挫败感。“团队方向出了问题没再继续下去，但有一天我还会创业。”李智维加
入了前聚美副总裁叶飞和前聚美技术总监杨骏二次创业的公司，在他看来，这是一个很好的机会，
后来的事情也证明，他们确实是他的贵人。

“我们时常干到两三点，一有机会我就和他们聊天，两位老板都是 30出头年轻有为的典范，教了我
很多东西。”谈到这段经历时，李智维如是说。

2016 年 7 月，李智维再一次创业，一个知识性的收费直播平台——趣直播。从 9 月 20 日产品发布
到 9月 27日晚，7天时间，趣直播的用户数量突破了 2000，收入 6700元，这给李智维和他的团队
很大的信心。

趣直播是一款基于微信的直播平台，在直播间，主播一般以视频、图文相结合的方式分享他的知
识或经历，营造一种近似面对面的场景，观众可以用文字或语音与主播交流。目前，趣直播主要分
为经历分享、编程、设计三个板块，李智维表示，这只是一个开始。“未来希望能做成遍及各行各
业知识分享的收费直播平台。”

趣直播采取的是付费报名的模式，虽然知识付费已经成为一种趋势，但在票价设定上，李智维还
是做了许多思考。在他看来，虽然讲者、内容是吸引用户的关键，但门票的价格还是会影响用户的
决策。如果票价设定的过高，即使讲师的背景和内容都很吸引人，用户也会犹豫。因此，趣直播把
票价控制在 1 元到 30 元之间，其中大多数直播的票价都在 10 元左右。

利益分配方面，早期的几个月，趣直播是按照主播与平台 9:1的比例分成。但从远的角度考虑，按
照这种分配方式，平台将很难支撑。深思熟虑后，李智播重新设定了分成形式：一、一般情况下，
按照主播 5 成，平台 2 成，邀请者 3 成的比例分配。每个人都可以转发直播链接给其他人，当其
他人报名之后，门票 3 成便归邀请者；

二、假如主播是个大 V，大部分用户都是主播邀请来的，近 8成归主播所有；三、如果主播没有名
气，需要平台和用户帮助推广，主播、平台与邀请者之间按照 5:4:1 的比例分成。李智维认为这种
分成形式公平合理，通过系统精确追踪每个报名的来源，公平地分配门票收入，认可为这个平台
贡献的人。今年 3月，趣直播终于实现了盈亏平衡，他开玩笑说“喝了半年的西北风，终于能吃上
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肉了。

在李智维的规划中，他期望将趣直播打造成知识领域的淘宝。“直播的主播，就像淘宝的店主一样。
这部分人不是以销售东西为生，而是以销售知识为生。他们在家钻研行业里最先进的知识，然后
以最好的讲解方式呈现给大家。”

他认为，这是一件多方共赢的事业。对于知识分享者来说，他们可以通过努力，迅速获得高额收
入，比上班具有吸引力；对于用户来说，大家只需花费较低的费用，就能近似面对面地获取到这些
知识，相对现场讲座，有太多优势之处。

自从知识分享的风刮起之后，就有一大批知识分享平台如雨后春笋般拔地而起。如今，知乎、喜马
拉雅、得到、千聊已经拥有了一定的体量，各个垂直细分领域的知识分享平台也厮杀的异常激烈，
在这样的大环境下，趣直播要实现弯道超车有很大的难度，但并不是没有机会。首先趣直播的直
播形式更能营造出现场感，易于被编程、设计学习者接受；其次，在编程、设计领域里确实还没有
跑出一个大公司，大家都处于摸索和验证的阶段。

据悉，截止 3月中旬，趣直播已有用户数近 22500，流水超过 12万。同月，趣直播完成了种子轮融
资，投资人就是文章开头所提到的贵人，前聚美副总裁叶飞。

以下为李智维的一段自述：

“创业更多是跟自己内心的较量。这半年，一个人全职，白天运营，晚上写代码。写前端、写后端、
找主播、推广用户。也想过放弃，一个人干这一摊事太累了，也从来没去麻烦过别人，现在开口去
请最牛的人来直播对我来说是个挑战。但想想世界都知道我在创业，也很骄傲，放弃了那会多么
丢人。虽然一个牛人朋友没有理睬，依然要不折不饶地请下一个牛人。一个群踢了我，依然去下一
个群推广直播。尽管以前连群里说话也不敢，现在成为很多群的群主，小小年纪，也算积累了不少
牛人人脉。

在朋友圈，各大公司 CEO、CTO、大 V 随处可见，年收入 60 亿的智明星通公司的 CEO、自媒体
大咖 Spenser、知乎大咖轮子哥、魔方格英语 CEO等等数百位各领域的牛人。一切从升级自己的朋
友圈开始，大胆同时谦虚地去认识各种牛人们，向他们观察学习，我们就能变得更优秀。”

2


