
不说只做

不要说你有多爱父母，去天天把家务做了，去体验一下父母多年的辛苦，起码去把自己该做的那
份家务做了。

不要说你有多爱用户，去把代码写了，去找供应商把最低价谈了，去把设计做好了，去把员工管好
了，去每天搬砖出勤把事做了。

做个本分的人。搞清楚自己的定位，为谁创造什么样的价值，依赖谁活着，自己的职责是什么。

不要谈感情，感情最廉价，先谈利益，先把利益算得明明白白。

不要说你有多爱对象，去把家庭里该承担的那份责任承担了，出去外面把钱挣了。

不要靠感情做生意，不要靠朋友做生意，而是本着和陌生人网友做生意的态度，去和朋友做生意，
把利益放到台面上来说。

学着和苹果公司一样，一年到头埋头做产品，一年只开两次发布会。埋头苦干一年，一年只说两次。

当做自媒体，你需要天天说，记得说别人有用的。不说只做，是说不说没用的。去说那些对别人有
用的，去说那些一个陌生网友都有用的事情。

如果你不做，你不说别人有用的，也可以。那就要接受你挣不了钱的现实，你提供不了他人价值的
现实。

当做短视频博主，你需要天天拍视频，记得表达一些对别人有用的，带来快乐或知识。如果只自顾
自地拍，那么就不要抱怨没有粉丝。

去公司上班时，把自己的那份工作做好了，工作之外的都可以不说，把工作做得又快又好，没有老
板不喜欢你。

当管理团队时，要把利益先算清楚，要把员工的投入产出比算清楚，要搞清楚今天发下去的工资
能否在未来从客户那里挣到钱。

做公司，钱要花在刀刃上，要想清楚今天投入的每一笔钱能否在未来挣回来。

当你没什么本事，又喜欢说，喜欢吹，说些没用的，那自然招人讨厌鄙视。

当卖橘子，不用讲品牌故事，只是卖好吃又性价比高的橘子就行。

当卖课程，不用讲故事，只是卖非常好又性价比高的课程就行。

当做培训，不用讲故事，只是卖非常好又性价比高的培训课程就行。

当做软件外包，不用讲故事，只是卖非常好又性价比高的服务就行。

当想很多人喜欢你，不用讲故事，只要变得非常优秀又爱分享就行。

当要挣钱，不用说太多，只要拿出一个非常好的产品或服务又性价比高就行。
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简单和常识具有最强大的力量。事情不必搞得复杂，事情就是这么简单粗暴直接。

说当然也具有价值，想法也具有价值。然而要问，这说，这想法有多大的原创性，有多独特，有多
正确，有多有用。

我们自己一个人怎么都行。然而要跟人相处打交道时，就得注意这些。

这生活很现实，这世界很现实。

一个人，首先先要养活自己，不给他人麻烦。要搞清楚自己依赖谁活着。

不讲感情，不讲故事，不卖情怀，是因为人们购买的只是产品、商品或服务。感情故事情怀不值钱。

讲感情故事情怀，很多时候是因为产品、商品或服务不够好。讲感情故事情怀在人们眼中变成一
种取巧投机。

金钱的世界里，可以做个无情的人。对于不需要你商品产品服务的人们，你不需要讨好对方，不需
要去打感情牌，你应该转而去提升你的商品产品服务。感情不可持续。不是所有人都讲感情。

把所有生意做得公平合理。你挣的钱少了，你没有在吃亏，你的价值就只能挣这些钱。一部 1万块
的苹果手机，代工厂富士康只挣 70 块。这就是商业。这就是市场经济。

这就是成年人的世界。还是小孩时，我们饿了，父母给做饭吃，我们想要点什么玩具或零食，可以
撒娇向父母要钱。成年了，我们饿了，自己动手买菜做饭吃。我们想要点什么新款手机或者吃顿好
的，就要自己挣钱。

这就是成年人的世界。我们想从他人手上挣钱，就要问自己一百遍，我给他人创造了什么价值，为
什么他人非得向我购买商品或服务不可。

这大环境不好，可是还有那么多人有工作挣到钱了，我们应该先反思自己。

和人们做公平交易。公平交易才能持续下去。

金钱的世界里，眼泪不值钱。眼泪无法代替每天苦哈哈的干活，眼泪无法代替每天的劳动和付出。

为了做成事情，需要时，要积极地寻求合作。然而这合作也要做得公平。

生活和工作中，可以寻求简单的帮助，但务必自己已经全力以赴。

在这世界生存，很简单，就像苹果公司那样，努力把自己变得非常优秀，埋头苦干，让人们都很需
要自己。

不要太勉强自己。把热爱作为动力吧。但自己付出不多时，自己要安于挣这些钱。也要接受残酷的
市场，自己没有他人做得好，人们都选择了他人的产品或服务。金钱有金钱的法则，商业有商业的
法则。

混社会，不说只做，少说多做，把事情干出来。做自媒体或短视频，玩玩可以，想做大做好时，那
就要好好地说、好好地做。
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写此文以自勉。早安，打工人。加油吧，打工人。
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